
Distributeur PV

Spécialiste de la distribution d'équipements
photovoltaïques particulier et C&I pour les 
installateurs professionnels

Notre ADN

Faire monter en compétences les installateurs 
photovoltaïques — formation, accompagnement, 
expertise

Grand Est & au-delà

Acteur engagé de la filière solaire en région Grand Est

Qui sommes-nous ?
Vitasolar est un distributeur spécialisé dans les équipements photovoltaïques, au service 
des installateurs professionnels.

Notre conviction : un installateur bien formé et bien équipé est la clé d'une filière solaire 
qui se développe durablement.

Intervenant : Bertrand Heubel, PDG — Vitasolar – 06.10.25.10.93

www.vitasolar.fr



Ce webinaire, pourquoi ?

Dans la continuité du Salon Grand Est

La 3ᵉ édition (26 mars 2026) a réuni la filière 
PV du Grand Est : 25 exposants présents, 
une participation professionnelle record 
(150 installateurs). Les nouveaux modèles 
économiques du PV et du stockage ont 
suscité un intérêt fort — ce webinaire en 
est la suite directe.

Notre démarche pour vous 
accompagner

Dans un contexte réglementaire et 
économique en constante évolution, 
Vitasolar s'engage à trouver des solutions 
concrètes pour accompagner le 
développement de la filière PV. Ce 
webinaire s'inscrit dans cette démarche : 
apporter des réponses opérationnelles aux 
installateurs professionnels.

Mathieu Rochard (Symphonics), 
auteur de conférences inspirantes lors 
du Salon

Symphonics présente les solutions 
innovantes d'agrégation et de valorisation : 
marché spot, mécanismes de capacité, fin 
des contrats OA — opportunités concrètes 
pour vos clients. Ce webinaire approfondit 
ces thématiques.

www.vitasolar.fr



Exemple : Fin des contrats d'obligation d'achat — Vitasolar et Symphonics 
vous accompagnent

Contexte : les centrales installées entre 2006 et 2010 arrivent en fin de contrat OA (20 ans). Des centaines de MW vont basculer hors tarif réglementé d'ici 2026-2030 
— une opportunité à saisir.

01 Marché libreVente sur le marché de gros

Après l'OA, l'électricité peut être vendue directement sur le marché spot (EPEX). 
Revenus variables, exposés à la volatilité des prix — nécessite un accès via un 
agrégateur.

02 Solution cléAgrégation & valorisation

L'agrégateur optimise la valorisation : marché spot, garantie de disponibilité, services 
d'équilibrage du réseau. Revenus complémentaires sans modifier l'installation.

03 Valorisation localeAutoconsommation & PPA

Rebasculer vers l'autoconsommation ou signer un contrat PPA avec un industriel ou une 
collectivité. Visibilité des revenus sur 10-15 ans.

04 InvestissementRepowering & couplage stockage

Remplacement des modules/onduleurs vieillissants + ajout de stockage pour augmenter 
la valeur de l'actif et accéder à de nouveaux marchés de services.

Je laisse la parole à Mathieu Rochard co-fondateur de Symphonics pour aller plus loin sur ces sujets...
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